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Mili ¢tenari,

na zacatku kvetna letosniho roku doslo v nasi bance k vyznamné personalni zméné. Po 22 letech opousti svou lod’ Miroslav

Regner, ktery vedl pobocku CMZRB v Plzni od jejiho vzniku v roce 1997. Post reditele pobocky po ném prevzal
Vaclav Trnka, ktery je vam, podnikateliim, spolecné se stavajicim tymem obchodnikii a podpiirnych pra-

covniku plné k dispozici.

Nové cislo Zpravodaje jsme se proto rozhodli vénovat prave této pobocce, kterd je z hlediska poctu zameést-
nancii nejmensi pobockou banky, jejimu novému rediteli a na prikladu spolecnosti Marccrab, vam
priblizit praci, kterou dlouhodobé odvadi. Pribeh této firmy zaroven miize inspirovat radu z vas, jez resi

podobny problém.

Preji Vam prijemné cteni!

Michal Pluta, marketingovy reditel

POBOCKA CMZRB \' PLZNI MA NOVEHO REDITELE

: Miroslav Regner
4 byvaly reditel pobocky Plzen f

Miroslav Regner, ktery vedl pobocCku
CMZRB v Plzni od jejiho zalozeni
v roce 1997, opousti po 22 letech svou
lod’ a odchézi si uzivat dichodu. Post
feditele pobocky po ném piebira Vaclav
Trnka, ktery do CMZRB ptisel z CSOB.

Pane Trnko, predstavte se ¢tenariam,
kdo je Vaclav Trnka?

Jsem zenaty, 38lety, pySny otec. Jsem
otevieny, komunikativni a kamaradsky.
Maém rad upfimnost a ,,rovné* jednani.
Rad se pohybuji ve spolecnosti lidi stej-
ného charakteru. Cely Zivot sportuji
a praveé sport mne naucil nebat se vy-
zev, nevzdavat se a spiSe hledat cesty
a feSeni. Asi by mne nejvic charakte-
rizoval citat: ,,Kdo nechce, hleda duvod,
kdo chce, hleda zpisob.*

Cemu jste se vénoval pied tim, neZ
jste v kvétnu nastoupil do CMZRB?
Nez jsem nastoupil do CMZRB, vyz-

¢ Viclav Trnka
¢ teditel pobocky Plzen

kousel jsem nékolik zajimavych zamést-
nani. VSe se ale jiz od prvopocatku
pohybovalo kolem obchodu. Hned po
stiedni Skole jsem nastoupil do reklam-
ni agentury, kde jsem se vénoval pozici
konzultanta internetové reklamy. Hlavni
naplni byly akvizice a konzultace ve
firmach. Po cca pil roce se mi naskytla
prilezitost vénovat se sportovni vyZzive
a vybaveni na domaci posilovani.
Vzhledem k tomu, Ze mne a celou moji
rodinu provazi sport cely Zivot, nevahal
jsem ani vtefinu. Prace byla velmi riiz-
noroda a naucila mne hlavné naslouchat
potfebam klientti a hledat spole¢né nej-
lepsi feSeni. Nasledovala moje prvni
zkuSenost s bankou. Zaujal mne inzerat
na pozici klientského pracovnika do GE
Money Bank a po Gspésném vyberovém
fizeni jsem nastoupil na pozici. Velkym
roz¢arovanim pro mne byla napln
prace — pokladnik. Zacal jsem na sob¢

pracovat a pomalu jsem prosel celym
provozem az jsem se dostal na pozici
feditele pobocky a zastupce oblastniho
feditele. Nasledoval telefonat od re-
gionalniho feditele CSOB, jestli bych si
neposlechl moznou nabidku spoluprace.
Po nékolika sezenich jsme se dohodli
a ja jsem nastoupil na pozici manazera
tymu obchodnikl a provozu pro retail.
Po tfech letech se mi naskytla pfilezitost
prihlasit se na pozici feditele pobocky
pro retail v CSOB, kde jsem Uspéiné
pracoval do konce roku 2018.

Jak nejradéji travite sviij volny cas?
Volny ¢as nejrad€ji travim spolecné
s rodinou. Radi spolecné sportujeme,
cestujeme, zajdeme do kina nebo jen tak
posedime a pripravime si néco dobrého
na grilu. Samoziejmé ¢lovek potiebuje
i ¢as pro sebe, vénuji se proto nékolika
sportim, kde jsem schopny se zrelaxovat
a nabrat nové sily. Mezi hlavni konic¢ky
patii fitness a stolni tenis, kterému se na
amatérské trovni vénuji od 15 let. «

AN

Pobocka Plzen od svého
zalozeni do konce dubna 2019
poskytla podnikateliim a muni-
y~  cipalitam celkoveé 6 326 zaruk
a zvyhodnénych uveri v objemu
20,2 mld. K¢ a k tomu spravo-
vala vice nez 1 300 klientii
v ramci poskytnutych dotaci
Panel.




/ Wi’oéhy nadich klientc

CMZRB
Zpravodaj

Marccrab prevlékl sviij areal do nového kabatu vyhodné diky EXPANZI

Josef Ryba odstartoval svou Kkariéru
na zacatku 90. let ve firmé dodavajici
vyCepy pro Budéjovicky Budvar. Praci
si oblibil, ale protoze si rad tvori véci
sam, rozhodl se, Ze se prodeji gastro
zarizeni bude vénovat na vlastni pést.
V roce 1994 zaloZil se svym bratrem
spole¢nost Marccrab, ktera je dnes v re-
gionu zapadnich a jiznich Cech ve svém
oboru jedni¢kou na trhu.

Na zacatku 90. let tehdy jesté cCeskoslo-
vensky trh nabizel nespocet podnika-
telskych prilezitosti. ,, V té dobée tu nebyly
zadné retézce. Kazdy, kdo chtél podnikat,
oteviel prodejnu  potravin, cukrdrnu,
kavarnu. TakzZe jsme se zprvu s prode-
Jjem gastro zarizeni zamérovali na tento
segment,” vypravi Josef Ryba, majitel
spole¢nosti Marccrab, a dodava: ,, Prelom
nastal kolem roku 2000, kdy vzhledem ke
zmeéné poptavky na trhu doslo k vyraznému
preorientovani firmy na dodavky gastro
zarizeni pro provozy, cemuz se venujeme
dodnes. Tehdy jsme se hodné zamérovali
na restaurace, v soucasné dobé vede ve-
Fejna sprava, Skoly, Skolky a nemocnice. *

Zakazky byly, chybély zdroje na rozvoj
Rok 2000 byl pro pana Rybu dulezity jeste
z jednoho duvodu. ,,Tehdy se nam viibec
poprvé podarilo dostat uivér od komercni
banky. Slo o piil milion korun, a presto to
bylo velmi slozité. Do té doby se s nami
nikdo nechtél bavit. Na pocatku jsme tedy
moc neresili, jak zajistit odbyt, zakaznici
k nam chodili viceméné sami, problém ale
predstavoval ziskat finance na dalsi rozvoj
firmy, © ptiblizuje pocatecni strasti majitel
spole¢nosti Marccrab.

Velkou roli pii dalsi potfeb¢ investic pro-
to sehrdla CMZRB. ,, V' roce 2004 se ndm
podarilo ziskat nékolikamilionovy uveér
od Komercni banky, ale protoze jsme pro
ni byli prilis rizikovym klientem, nedosdah-
li bychom na néj, kdyby nim CMZRB
neposkytla zaruku,” tika Josef Ryba.
Tehdy spolecnost otevirala svoji prvni
velkoplo$nou prodejnu na gastro inventar
a potiebovala zafinancovat investici s tim
spojenou.

Prostory, v nichz prodejnu provozovala,
ale méla pouze v najmu, protoze tehdy
nebylo mozné pfislusnou nemovitost od-
koupit. Vhodny objekt nasla cca po péti
letech a zacala tak feSit dalsi Gvér. Ten se
ji podatilo ziskat za zvyhodnénych pod-
minek opét od CMZRB. ,,Bylo obdobi
krize, takze banky komercniho typu nebyly
prilis ochotny prostiedky piijcovat. Diky
CMZRB se nam ale 1vér podarilo ziskat.
Nemovitost, v niz jsme dodnes, jsme tedy
nakonec poridili za velmi slusnou cenu, *
dopliuje Josef Ryba.

., Diky vvhodnym podminkam
programu EXPANZE mame
cas na dotvoreni projektu
a nemuseli jsme okamZzite za-
Cit resit splaceni uveru. Tim,
Ze je uver bezurocny, investice
minimalné zatézuje firmu. Po-
pravde, byl bych blazen, kdy-
bych tuto nabidku nevyuzil.

Skoupeni konkurence

Obdobi hospodarské recese bylo pro
spole¢nost Marccrab zasadni jesté z jed-
noho divodu. Tehdy se ji totiz podafilo
skoupit svoji konkurenci a posunout se
v byznyse o level vys. ,Byly tady dve
spolecnosti, které se v roce 2009 dosta-
ly do vaznych probléemii a nabidly nam
moment v podnikani, “ ika majitel firmy
Marccrab, kterd se diky tomu stala nej-
vétsi firmou ve svém oboru v regionu
zépadnich a jiznich Cech.

Udrzet se na vysluni ale znamena neus-
nout na vaviinech a dale svoje podnikani
rozvijet, inovovat. Spole¢nost pana Ryby
se nejen proto v druhé poloving loniského
roku vrhla do dal$i investice. ,, Po sedmi
letech jsme se rozhodli, Ze celému aredlu
dame novy kabat. Ve své podstaté ziistal
netknuty pouze obvodovy plast, jinak
v§e — od novych rozvodii elektriny, vody,
kancelari, zazemi pro zaméstnance, az
po zatepleni novou fasadu a stiechu — je
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Josef Ryba

™ majitel spolecnosti Marccrab ;

nové, “ popisuje dalsi projekt Josef Ryba.

MoZznost vénovat se projektu naplno

Dat novy kabat arealu, v némz firma
pusobi, bylo pro ni dtlezité hlavné proto,
aby vykazoval uroven odpovidajici pro-
duktim, které v ném zakaznikiim nabizi,
ataké, aby se zaméstnanctim vytvofilo pfi-
jemnéjsi pracovni prostredi. ,, Prodavame
drahé technologie. Profesiondlni kuchyn
se podle velikosti a poctu jidel, které se
v ni maji uvarit, pohybuje kolem 2-3 mil.
K¢. Podobné jako drahé auto nelze proda-
vat v néjaké ,chatrci’, musime i my sami
sobé zajistit odpovidajici uroven a piisobit
profesionalné, ** ptriblizuje Josef Ryba.

Rekonstrukce arealu probihala od podzi-
muroku2018akoncited najate polozenim
nového asfaltového koberce na parkovaci
plochy a vysadbou zelen€. Zafinancovat
projekt opét pomohla CMZRB, a to pro-
stiednictvim programu EXPANZE. ,, Diky
vwhodnym podminkam tohoto produktu
mdme cas na dotvoreni projektu a nemu-
seli jsme okamzité zacit resit splaceni
uveru — vyuzili jsme totiz moznost odlo-
Zit si splaceni na 3,5 roku. Tim, Ze je uvér
bezurocny, investice minimadlné zaté-
Zuje firmu. Navic CMZRB prispivd na
uroky bance komercniho typu, v nasem
pripadé CSOB, kterd projekt spolufinan-
cuje. Popravde, byl bych blazen, kdybych
tuto nabidku nevyuzil,“ vysvétluje Josef
Ryba a doplnuje, Ze ani po administrativni
strance nebylo nijak tézké tiver vytidit a ze
produkt doporucuje i svym zakazniktim. «

Prectéte si
nebo zhlédnéte
cely pribéh
o spolec¢nosti
Marccrab




